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Pensionati Confartigianato
sabato c¢ 'assemblea

E inprogrammasabatoaBrusaportolassemblea
annuale Anap Bergamo, Associazione Nazionale
Anziani e Pensionatidi Confartigianato. L’inter-
ventodelpresidente Cecilio Testaavvierailavori

11 50% di Minetti ai francesi di Iph
«Cosl piu competitivi in Europa»

Con questa operazione la societa bergamasca punta ad ampliare l'offerta di prodotti e la clientela
Attiva nelle forniture industriali, conta 350 dipendenti e ha un giro d’affari di 130 milioni di euro

mmmmm [l gruppofrancese Iph
mette un piede in Italia, rile-
vandoil 50% dellabergamasca
MinettiSpa.Ilsettore -peren-
trambiigruppi- é quello delle
forniture industrialiel'obietti-
vo eampliarel'offertaelaquali-
ta del servizio», come spiega
lattuale consigliere delegato
della Minetti, Pietro Minetti.
Iph,invece,inquestomodoac-
cede al secondo piu grande
mercato europeo (al primo po-
sto ¢’¢ la Germania). Bocche
cucite sulvalore dell'operazio-
ne, mentre alivello difatturato
Iphsupererailmiliardo dieuro
(iricavioggiammontanoa928
milioni). Minetti, infatti, haun
giro d’affari di 130

trica ed elettronica, chimica,
tessile, agricolaedeitrasporti).

LaMinettioltreacontrolla-
re Industrialtecnica, Sarok
Due, Stocchi, Fimu, Milano
Volvent, Brunabosi e Tre-Vi,
partecipa in modo paritetico
SarokItaliae Zanetti Utensili.
Insieme allasede (e puntoven-
dita) di via delle Canovine in
cittd, Minetti contafilialia Bre-
scia, Marghera, Treviso, Udine
e Vicenza.

«L’alleanzatrale duesocieta
¢ strategica ed & motivata da
una visione comune, con
Tobiettivodiunaforte crescita
nelmercatoitaliano e unfocus
sullaconoscenzatecnicaabe-
neficio dei clienti -
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milionidieuro,conla diconoPietroe Mar-
previsionedicresce- Ilmercalo coMinetti(quest’ul-
renelmediotermine .. 7. timo futuro consi-
anchegrazieanuove lt,alla.”o d‘e”a gliere delegato della
acquisizioni. dl. tﬂbLLZlOITC societd) -. La forza

Almomentolope- congiunta di Iph e
razione &soggettaal- Vale]() Minettiporteranuo-
Tautorizzazione del- miliardi ve opportunita nel

TAntitrust. Ad assi-

stere Minetti i consulenti fi-
nanziari di Pkf Corporate Fi-
nance e i legali dello studio
Gianni, Origoni, Grippo, Cap-
pelli & Partners. Mentre Iph &
supportatodaNew Deal Advi-
sors, Linklaters e L2sv Interna-
tional.

Minetti, natanel1951,conle
suelOsocietael9 puntivendi-
ta, & specializzata nella distri-
buzionedi cuscinetti, prodotti
di trasmissione del moto e di
potenza, di automazione, aria
compressae utensileria, desti-
natiadiversisettoriindustriali
(pitt di 14 mila i clienti tra i
compartidellalavorazione dei
metalli, dell'industriaalimen-
tare,dellegno, dellacarta, elet-

mercato italiano, in
particolare attraverso acquisi-
zionie mediante unapproccio
comune ai pit importanti
clienti a livello europeo».
Inoltre «consentiraanche di
accelerarelosviluppo di Minet-
tineisuoidue segmentiprinci-
palidiprodotto: trasmissioni-
cuscinetti e utensileria». Sul
fronte della governance «il
gruppo Minetti continueraad
essere gestito dallafamiglia Mi-
netti e dall’attuale compagine
deimanager». Suquest’ultimo
aspetto Iph precisa che «una
partnership al 50% fra i due
gruppi consente di creare un
forteallineamento diobiettivi
estrategie. Il team dirigenziale
inItalia& moltosolido, pertan-

Numeri

130

Ricavi. E il fatturato in milioni del
gruppo Minetti, attivonelladistri-
buzione industriale.

350

Dipendenti. Minetti conta10socie-
ta, 19 filiali e 350 addetti.

14.000

Clienti. Minetti ha oltre 14 mila
clientiindiversicomparti:dallala-
vorazione dei metalliall'industria
alimentare, dallachimicaaltessile.

Il punto vendita Minetti di via delle Canovine a Bergamo. In tutto la Minett

to si tratta di un assetto che
potrapotenziare ulteriormente
lacollaborazione traidue grup-
piinvistadiuncomune succes-
so futuro».

Ilmercato europeo delle for-
niture industrialivale circa140
miliardidieuro,dicui 80 deri-
vantidal canale delladistribu-
zione, in leggera crescita. Per
quantoriguardail mercatoita-
liano, le stime parlano di un
valore di 18 miliardi circa con
una quota nella distribuzione
di 10 miliardi.

Sulversante occupazionale,
Minetticonta350 dipendenti,
(nel gruppo francese, invece,
lavorano 3.500 persone) e
«quest’alleanza rafforzera la
crescitain Italia», affermaPie-

i conta 350 addetti FOTO ZANCHI

tro Minetti. Inoltre «i nostri
dipendentipotrebberobenefi-
ciaredinuove opportunitade-
rivantidal posizionamento eu-
ropeo del gruppo».

Iph opera in Francia attra-
versoimarchiOrexad, in Belgio
con D’Hont, in Germania con
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Le tappe

Fondatanel 1951
lacrescitaé@nelDna

1951

Nasce la Minetti

I11° luglio del ’51 la Minetti viene
fondata suiniziativa di Gianfranco
Minetti (oggi presidente dellaso-
cietd), poi affiancato dal fratello
Renato.

Dal 1956 al 1991

Apertura dei punti vendita

Al punto vendita di Bergamo nel
1956 siaggiunge il secondo nego-
zioaMarghera. Seguirannonel’58
quellodiBresciaenel’91quellidi
Treviso, Vicenza e Udine.

Dal 1992 al 2010

Partono le acquisizioni
L'aziendabergamascadail viaad
unaseriediacquisizioni.Nel 1992
della Stocchi,aziendacheinBerga-
mascaéleader nel settore utensi-
lerie e macchine utensili.Seguono
l'acquisizione dell'Industrialtecni-
ca di Bologna (1999), quella della
Brunabosi di Parma (2003), della
Sarok DuediSan Vittore Olonanel
Milanese (2005), di Milano Volvent
di Cologno Monzese (2006), del-

Zitec,in Olanda con Bi el
einRomaniacon Novotech. In
tuttole filiali sono 200, per un
totale diquasil00 milaclienti
inquesti mercati europei. «Sia-
mo molto felici di avviare una
partnership strategicacon Mi-
netti-dice Pierre Pouletty, pre-
sidente di Iph - perché ¢ un
partnerideale peril nostro svi-
luppo in Italia». m
F.B.
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I'azienda piemc Fimu (2008)
edel 50%di Zanetti Utensili, azien-
dabrescianaattivanelladistribu-
zione di utensileria speciale
(2009). Nel 2010, invece, a Trevi-
glio viene costituita la Tre-Vi.

2015

La partnership
Minettiavviaunapartnershipso-
cietaria-commerciale conil gruppo
francese Iph, leader nel mercato
europeodelle forniture industriali.

«Meccanotessile vincente
solo con alleanze territoriali»

u-

filiera.Elafilierasi

visce

«Inunasituazionedimercatoim-
prevedibileevolubilecomequello
meccanotessile, manonsolo,osi
stainsieme davveroononcelasi
puo fare. Non si puo restare soli
dentrounapressionecosiforte».
Asostenerloé Ugo Ghilardi,am-
ministratoredelegatodiDmgMo-
riItalia, che ieri in tema di «Im-
presaetecnologia. Lacooperazio-

ne rafforza I'innovazione», si &
confrontatocon CarloRobora,ad
diltema,l'aziendaserianaprodut-
trice di telai.

L'occasione ¢ stata quella del
convegno, nell'ambito della
«Openhouse» chesiconcludera
sabato, promossa da Dmg Mori
Italia e Gildemeister Italiana, le
societa di macchine utensili con
sedeaBrembateSopra.«Lacom-
petizionesigiocasuproduttivita,
flessibilitaeinnovazione-hacon-

tinuato Ghilardi -epossiamovin-
cerestringendoalleanzesulterri-
torio, in termini di competenze
tecniche, capacitacommercialie
economiche, ma soprattutto di
condivisionidiobiettivi». Econo-
miadiprossimita, potrebbeessere
ilsegreto del successo anche per
Itema. Con qualche avvertenza
perl'uso.«Negliultimianniabbia-
morivoluzionatoilnostrorappor-
toconifornitoridellaValSeriana
- precisaRogora —. Se ¢ vero che

Le sedi della Dmg Mori e della Gildemeister a Brembate Sopra

siamoilmotorediquest’area,po-
tremo continuareadesserlosolo
facendo bene il nostro business.
Quindiabbiamochiestoachivole-
valavorareecrescereconnoisoli-
ditafinanziaria, tempidirisposta
rapidi, qualita, flessibilita, capaci-
tadiseguirciinunmercatovolubi-
le. E il parco fornitori attuale, a
5-10chilometridalnostrostabili-
mento, pernoirappresentaunar-
ma competitiva rispetto ai con-
correntistranieri,perchélacapa-
citatecnicael’efficienzadelle pic-
coleimpresedellevallibergama-
schesonomoltoelevate». Chiusu-
rasull'innovazione: «Inunmerca-
toin continuaevoluzione élele-
mentofondamentale-hapuntua-
lizzatol'ad diTtema-comelerisor-
seumane». ®
MariagraziaMazzoleni



